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組織データ
組織名 ＣＯＵＸＵ（こーく）株式会社

創立年 2013 年

業種 業務支援サービス

本社所在地 東京都 中央区

従業員数 25 名

事業者概要

商流調達（Commerce Sourcing）サービスを展開
　海外企業との取引時の日本企業の不利をサポートすべく、
グローバルな商流を円滑化するマッチングプラットフォーム

「セカイコネクト」など、商流調達サービスを展開。「海外企業
が欲しい商品を日本企業から調達する事業」と「日本企業の海
外進出を支援する事業」これら２つを展開。初期費用・月額
費用に加え、売買成立に対して手数料を得る収益モデルを構
築。中小企業から大手企業まで、幅広い業種・規模の企業の
海外進出や販路開拓を支援。ビジョンは、「母国以外に友人
でありビジネスパートナーを作る」。

サービス誕生の背景・経緯

海外進出にあたっての日本企業の不利を痛感
　同社代表が前職で海外進出の支援をしていた中で、海外
情報に触れる機会がそもそも少ない日本企業は海外進出に
おいて圧倒的に不利であることを痛感し、サポートサービ

２万回の商談をもとに
体系化したアカデミーを運営
　海外営業人材育成プログラム（セカイコネクトアカデ
ミー）による各企業の独り立ちも支援。これまで自社で蓄
積した営業経験を、日本企業でも実施しやすいように体系
化したものを提供している。

グローバルな中小企業の活躍を支援
　海外進出に割くリソースが少ないため、グローバル展開
をあきらめている中小企業や地方企業は数多い。安価・手
軽に海外と日本のつながり構築を支援するプラットフォー
ムは、中小企業や地方企業であっても海外市場という新た
な収益源の開拓を目指すモデルとして期待される。

提供するサービスの一覧。セカイコネクトも含め６つのサー
ビスを展開する

スを開始。グローバルビジネスでのデジタル化が進む中、
効率的かつ低コストで海外取引を実現する新たな仕組みが
求められていた。

海外営業ノウハウを蓄積し、サービスの基盤とする
　代表自身が海外バイヤーを開拓する中で中小企業でもす
ぐに活用できそうな Tips（問題解決に役に立つちょっとし
たヒントやノウハウ）を蓄積し、現在の商談サポートや研
修プログラム（セカイコネクト アカデミー）の基礎とする。

サービスの概要と特徴

日本企業の海外営業ツール
　海外バイヤーの “ 欲しいもの ” を提供する日本企業をつ
なぐマッチングサービス「セカイコネクト」により日本企
業の提案・商談・商品輸出までをサポートする。加えて、
ファンコミュニティでのプロモーションの実施（エンタメ
リテール）なども展開し、日本企業の海外進出全般をサポー
トする。販路開拓の先のリピート獲得までも視野に置く。

海外バイヤーの“欲しいもの”が起点
　日本企業の “ 売りたいもの ” 起点ではなく、海外企業が
“ 欲しいもの ” を起点とし、「セカイコネクト」上で海外企
業のニーズを公開。プラットフォーム上で、日本企業は、
海外企業の “ 欲しいもの ” を確認し提案できる。

廉価な商談獲得単価と必要リソースの大幅削減
　一般的な展示会における商談獲得単価に比べ廉価。提案
回数に制限はない。ワンクリックかつ短時間で提案可能。
リソースの大幅な削減が可能。最短２週間で海外企業との
売買契約締結までこぎつけた例もある。

世界29か国・2,500社の海外企業と
チャネルを構築
　中小企業でもすぐに活用できる海外営業ノウハウも活用
し、商談～リピート獲得支援まで幅広くサポート。多言語
対応や現地スタッフによるサポートも提供。言語・商習慣
の壁を乗り越えた円滑な取引を支援する。

海外進出に割くリソースの少ない日本企業を支援するプラットフォーム「セカイコネクト」を提供。「セカイコネクト」
上に掲載された海外バイヤーの“欲しいもの”に対して国内サプライヤーがワンクリックで提案可能。通常、費用も人
員もかかる海外進出を初期費用と数万円の月額利用料で担当者のリソースをあまりかけずに実現。商談・商品輸出のサ
ポートや海外営業人材の育成など、海外進出に対して総合的に支援を手掛ける。

COUXU株式会社（東京都）

日本企業の海外進出をたった5分で実現する
「セカイコネクト」

JETRO
理事長賞

 海外企業の需要と国内企業のマッチングによる価
値共創：「セカイコネクト」上で、海外企業のニーズ
に対し日本企業が商品を提案。簡便な仕組みや商
談同席により、リソースが限られる日本企業をサ
ポートする。

 独自の現地情報・商談経験に基づくアドバイザリー
業務：スタッフ自身の人的営業によって得られた現
地情報・商談経験に基づいて商談等をサポートする
他、海外営業人材育成プログラム（セカイコネクト
アカデミー）を提供し、各企業の独り立ちも支援して
いる。

 日本企業のグローバル展開を拡大：海外バイヤーと
日本企業の出会い、およびつながりの構築・発展を
サポート。中小企業や地方企業であっても海外市
場という新たな収益源の開拓を目指すモデルとなり
得る。

受賞ポイント

COUXU が目指すゴール「日本企業が自社で
問題なく海外営業できる環境を創造する」。「ト
モダチドリブン」な取引先も含めた人材の成
長を基盤としたサービスの提供を志向


